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PAZARLAMA PERAKENDE MEZUNLARIMIZIN TERCiH EDEBILECEGI
LISANS PROGRAMLARI (4 YILLIK)

Aktlierya Sermaye Piyasasi Pazarlama Uluslararasi Finans
Bankacihk Havacilik Yonetimi Sigortacilik isletme Bilgi Yonetimi
Bankacilik Ve Uluslararasi Ticaret Sigortacilik Ve Risk Uluslararasi Ticaret Ve
Finans Ve Lojistik Yonetimi isletmecilik
Gayrimenkul Sermaye Piyasalari Ulagtirma Ve Lojistik Uluslararasi Ticaret
Geligtirme ve Ve Portfoy Yonetimi Yonetimi
Yonetimi
Bankacilik Ve Gayrimenkul Ve Uluslararasi Ticaret, Uluslararasi
Sigortacilik Varlik Degerleme Lojistik Ve isletmecilik Perakende Yonetimi

EK PUANLARI ILE YERLESEBILECEKLERI 2 YILLIK ONLISANS PROGRAMLARI

Bankacilk Ve Marka iletisimi Sivil Hava Ulastirma Reklamcilik insan Kaynaklari
Sigortacilik isletmeciligi Yonetimi
Cagri Merkezi isletme Sivil Havacilik Kabin Moda Pazarlama
Hizmetleri Yo6netimi Hizmetleri Yoénetimi
Deniz Ve Liman Turizm Ve Otel Sosyal Giivenlik Ugus Harekat | Perakende Satis Ve
isletmeciligi isletmeciligi Yoneticiligi Magaza Yénetimi
Dig Ticaret Lojistik Tarimsal isletmecilik | Kooperatifcilik | Posta Hizmetleri
Emlak Ve Emlak Muhasebe Ve Menkul Kiymetler Ve Turizm Ve Saghk Kurumlan
Yonetimi Vergi Sermaye Piyasasi Seyahat isletmeciligi
Uygulamalari Hizmetleri
Hava Lojistigi Marina Ve Yat Tibbi Tanitim Ve Maliye Marina isletme
isletmeciligi Pazarlama




PAZARLAMA VE PERAKENDE ALANI

Pazarlama, Gretim oncesinden baslayip satisi ve satis sonrasi ¢alismalari
da igine alan genis kapsamli bir isletme faaliyetidir.

insanlarin  ihtiyaclarini  belirleme asamasindan hangi  riinin
tasarlanacagini, hangi fiyatin uygulanacagini, hangi yollarla dagitilacagini ve
nasil iletisime gecilecegini kapsayan ciddi yonetim becerisi gerektiren
faaliyetler btlintdur.

v’ Pazarlama kapi kapi dolasip satis yapmak degildir!

v Pazarlama sadece satis yapmak degildir!

v' Arastirmalara gére giiniimiizde en fazla is ilani yayinlanan is
sektorddiir!

v' Yeni bir alan olmasindan ve bu alanda uzmanlasmis eleman
olmamasindan dolay! fazlasiyla ¢alisan ihtiyaci olan taze bir
sektordiir!

Alanimiz Altinda Yer Alan Meslekler
v Satis Elemanhg
v’ Sigortacilik

SATIS ELEMANLIGI;

is organizasyonu yapan, satis éncesi hazirlk yapan, miisterilerle
goruserek satis islemlerini takip eden, satis sonrasi islemleri kontrol
eden, bir sonraki giine hazirlik yapan nitelikli kisidir.

SIGORTACILIK;

Mal, can ve diger sigorta edilebilir riskleri belirleyip sigorta poligesi
Ureten, hasar takip islemleri yapabilen, sorumlu nitelikli kisidir.

PAZARLAMA VE PERAKENDE ELEMANLARINDA ARANAN OZELLIKLER

Ozgiivene sahip olmak.

Girisken olmak.

Temsil yetenegine sahip olmak.

Tirkgeyi iyi konusabilmek.

Sabirli olmak.

Mal ve hizmetlerin 6zelliklerini ¢ok iyi bilmek.
Guler yizlli olmak.
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insanlarla iyi iliskiler kurabilmek

NEDEN PAZARLAMA?

Rekabetin yogunlasmasi, kiiresellesmenin tim firmalari
etkilemesi, teknolojik gelismelerin Grin farklilasmalarini artirmasi,
tiketicilerin bilinglenmesi ile firmalar agisindan pazarlama her
gecen glin 6nemini artirmaktadir.

Pazarlama sektorliniin ihtiyaglari ile bilimsel ve teknolojik
gelismeler dogrultusunda gerekli olan mesleki yeterlikleri kazanmis
nitelikli meslek elemanlarinin yetistiriimesi zorunlu hale gelmistir.

Sizde; Alaninda en iyi olmak,
Yeterli egitimi almak,
Genis istihdam sahasina dahil olmak,
issiz kalmamak istiyorsaniz;
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